
1. Giới thiệu

Nông nghiệp Việt Nam chỉ chiếm 20% trong cơ
cấu GDP cả nước nhưng đã có vai trò vị trí quan
trọng trên thị trường nông sản thế giới. Hiện, Việt

Nam là nước có kim ngạch xuất khẩu đứng đầu trên
một số loại nông sản như: gạo,cà-phê, tiêu, hạt điều
và chiếm ưu thế với cao su, thủy sản. Tuy nhiên, các
mặt hàng xuất khẩu của Việt Nam đều có chất lượng
thấp, độ đồng đều không cao, nguồn gốc xuất xứ
không rõ ràng, mức độ an toàn thưc phẩm thấp và
đại đa số là xuất khẩu sản phẩm thô, không có
thương hiệu. Vì vậy, hàng hóa nông sản Việt Nam bị
đánh giá thấp về giá cả; sức cạnh tranh bị hạn chế
chưa tương xứng với tiềm năng.

Một trong những nguyên nhân quan trọng của
thực trạng trên là do chuỗi cung cấp nông sản của
Việt Nam khá lỏng lẽo mà nhất là mối quan hệ liên
kết giữa doanh nghiệp chế biến và tiêu thụ nông sản
với nông dân chưa chặt chẽ. Phương thức nông
nghiệp hợp đồng (contract farming-CF) một hình
thức trọng yếu của liên kết doanh nghiệp-nông dân

dù đã được Nhà nước khuyến khích thông qua quyết
định 80/QĐ-TTg từ năm 2002 nhưng hiện nay vẫn
còn rất nhỏ bé, chỉ chiếm hơn 5% tổng sản lượng
nông sản nguyên liệu (Hồ Quế Hậu, 2012), chất
lượng liên kết không cao; tranh chấp hợp đồng diễn
ra gay gắt; nhiều hợp đồng bị phá vỡ. Vì vậy, việc
tìm ra các nhân tố tác động đến kết quả thực hiện
nông nghiệp hợp đồng sẽ là cần thiết tạo cơ sở khoa
học để phân tích tìm ra nguyên nhân và giải pháp

khắc phục vấn đề có tính cấp thiết và lâu dài này.

Với ý nghĩa lý luận và thực tiễn nêu trên, nghiên
cứu này được thực hiện nhằm: (i) Xác định các yếu
tố ảnh hưởng đến kết quả thực hiện liên kết kinh tế
giữa doanh nghiệp với hộ nông dân thông qua
phương thức nông nghiệp hợp đồng; (ii) Xác định
mức độ ảnh hưởng của các yếu tố đó đến kết quả
liên kết. Để đạt được mục tiêu trên, sau đây sẽ trình
bày cơ sở lý thuyết và mô hình nghiên cứu; tiếp đến
mô tả phương pháp nghiên cứu. Phần tiếp theo sẽ
trình bày kết quả nghiên cứu, thảo luận và một số đề
xuất kiến nghị.

2. Cơ sở lý thuyết và mô hình nghiên cứu

2.1. Cơ sở lý thuyết

Kết quả liên kết kinh tế giữa doanh nghiệp với hộ
nông dân

Béla Balassa (1961), cho rằng liên kết  kinh tế,
hiểu theo một cách chặt chẽ, là việc gắn kết mang
tính thể chế giữa các tổ chức kinh tế, các nền kinh
tế lại với nhau. Liên kết kinh tế là một thể chế kinh
tế nhằm thực hiện một kiểu phối hợp hành động
giữa các chủ thể kinh tế độc lập tự chủ với nhau,
một cách tự nguyện, thỏa thuận, đôi bên cùng có lợi
và tin tưởng lẫn nhau; ràng buộc lẫn nhau theo một
kế hoạch hoặc qui chế  định trước, dài hạn  hoặc
thường xuyên; nhằm ổn định và nâng cao hiệu quả
kinh tế (Hồ Quế Hậu, 2012). 

Với tư cách là một hình thức biểu hiện của liên
kết kinh tế, liên kết kinh tế giữa doanh nghiệp với
nông dân là một bộ phận của liên kết kinh tế trong
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nền kinh tế quốc dân, trong đó các bên tham gia là
doanh nghiệp và nông dân, thực hiện một kiểu liên
kết dọc nông-công nghiệp, để ổn định và nâng cao
hiệu quả kinh tế. Nông nghiệp hợp đồng (CF) là một
loại hình liên kết dọc giữa doanh nghiệp với nông
dân trong việc sản xuất và cung cấp các sản phẩm
nông nghiệp do nông dân sản xuất ra cho doanh
nghiệp dựa trên thỏa thuận giao hàng tương lai (Hồ
Quế Hậu, 2012).

Kết quả của nông nghiệp hợp đồng được biểu hiện
trên hai mặt số lượng và chất lượng và có rất nhiều
tiêu chí để đánh giá. Trong phạm vi nghiên cứu này
tập trung xem xét hai tiêu chí cơ bản nhất phản ảnh
chất lượng của quan hệ liên kết doanh nghiệp-nông
dân thông qua hợp đồng đó là: Tỉ lệ sản lượng hộ
nông dân bán cho doanh nghiệp theo mức cam kết
hợp đồng và tỉ lệ nợ đầu tư hộ nông dân trả cho
doanh nghiệp. Tiêu chí đầu phản ảnh mục đích quan
trọng nhất của hợp đồng là để doanh nghiệp có được
nguồn nguyên liệu nông sản phục vụ cho nhu cầu
chế biến hoặc kinh doanh và hộ nông dân tiêu thụ
được sản phẩm sản xuất ra để có thu nhập. Tiêu chí
sau phản ảnh điều kiện hàng đầu để mối quan hệ liên
kết được tiếp tục một cách bền vững.

Các yếu tố ảnh hưởng đến kết quả liên kết kinh tế
giữa doanh nghiệp với hộ nông dân

Trên thế giới và trong nước đã có nhiều nghiên
cứu về các yếu tố ảnh hưởng đến kết quả thực hiện
nông nghiệp hợp đồng. Trồng trọt theo hợp đồng
không phù hợp cho tất cả các loại sản phẩm
(Nguyễn Đỗ Anh Tuấn, 2006). Ví dụ như sản phẩm
truyền thống (Key và Runsten,1999); không chuyên
biệt, tiêu dùng phổ thông trên thị trường (Nguyễn
Thị Bích Hồng, 2008) nghĩa là sản phẩm có nhiều
người mua sẽ không thích hợp với nông nghiệp hợp
đồng. Hoạt động của doanh nghiệp trong quan hệ
hợp đồng với nông dân thực chất là hoạt động dịch
vụ phục vụ sản xuất; vì vậy chất lượng hoạt động
của doanh nghiệp trong đó độ tin cậy của doanh
nghiệp, chất lượng nhân viên và sự quan tâm, hiểu
biết của doanh nghiệp có ảnh hưởng lớn đến sự thỏa
mản của nông dân (Parasuraman & ctg, 1988). Nhân
tố thị trường bao gồm: Thị trường thiếu hụt là lý do
nông dân đến với nông nghiệp hợp đồng (Key và
Runsten, 1996). Vì vậy, những nông dân ở vùng sâu,
vùng xa, điều kiện giao thông khó khăn trong vận
chuyển sản phẩm đến thị trường có nhu cầu cao
trong việc thực hiện nông nghiệp hợp đồng hợp
đồng và đầu tư, cung cấp nguồn lực đầu vào đáng
tin cậy là cần thiết để thu hút nông dân tham gia
nông nghiệp hợp đồng (Oliver Masakure, 2005).

Cơ sở hạ tầng pháp lý thường không đáng tin cậy
ở nhiều nước đang phát triển làm cho các doanh
nghiệp khó khăn trong việc dùng hành động hợp
pháp đối với nông dân địa phương để đảm bảo sự
thành công của hợp đồng (Key và Runsten, 1999).
Các tài liệu về việc thực thi hợp đồng xác định 2 cơ
chế giảm thiểu khả năng vi phạm hợp đồng -  sự
thực thi công cộng (pháp lý) và việc thực thi tư nhân
(tự thực thi) theo đó khen thưởng hành vi tốt hoặc
đe dọa trừng phạt hành vi xấu, các doanh nghiệp có
thể làm cho hợp đồng có hiệu lực (Key và Runsten,
1999). Để hạn chế hành vi cơ hội, cần phải xây dựng
hệ thống pháp luật hiệu lực và hiệu quả (Bảo Trung,
2009). Cuối cùng, chia sẻ lợi ích, quyền quyết định
và rủi ro là những yếu tố giúp mang lại sự thành
công của hợp đồng (Sykuta và Parcell, 2003).

Tóm lại theo các nghiên cứu trước, đã có rất
nhiều yếu tố ảnh hưởng đến kết quả thực hiện nông
nghiệp hợp đồng thể hiện các mặt như: đặc điểm sản
phẩm, đặc điểm nông dân, thị trường, chất lượng
hoạt động doanh nghiệp, pháp luật nhà nước, sự
chia sẻ rủi ro… Tuy nhiên, các yếu tố đó thường chỉ
được nghiên cứu riêng rẽ hoặc theo từng nhóm nhỏ.
Vì vậy, việc tìm kiếm một mô hình nghiên cứu một
lúc nhiều yếu tố có ảnh hưởng đến kết quả liên kết
giữa doanh nghiệp với nông dân là rất cần thiết.

2.2. Mô hình nghiên cứu và các giả thuyết

Trên cơ sở lý thuyết và các nghiên cứu trước có
liên quan, nghiên cứu này đề xuất một mô hình
nghiên cứu (Hình 1) các yếu tố ảnh hưởng đến kết
quả thực hiện liên kết giữa doanh nghiệp với nông
dân thông qua phương thức nông nghiệp hợp đồng
bao gồm 11 yếu tố và hình thành 24 giả thuyết sau:

Sản phẩm có nhiều người mua đại diện cho đặc
điểm của nông sản. Việc có nhiều người mua cho
thấy nông sản là sản phẩm có tính phổ biến trên thị
trường; là sản phẩm truyền thống, không phải là sản
phẩm mới hay sản phẩm chuyên biệt.

Giả thuyết H1a: Sản phẩm có nhiều người mua
có ảnh hưởng tiêu cực đến Tỉ lệ sản lượng hộ nông
dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H1b: Sản phẩm có nhiều người mua
có ảnh hưởng tiêu cực đến Tỉ lệ nợ đầu tư hộ nông
dân trả cho doanh nghiệp.

Trình độ phát triển của thị trường còn thấp biểu
hiện tình trạng thị trường mua bán sản phẩm ở vùng
sâu, vùng xa, vùng dân tộc thiểu số, vùng nghèo sản
xuất nhỏ lẻ và tiêu thụ hàng hóa nông sản khó khăn.

Giả thuyết H2a: Trình độ phát triển của thị
trường còn thấp có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ sản
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lượng hộ nông dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H2b: Trình độ phát triển của thị
trường còn thấp có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ nợ
đầu tư hộ nông dân trả cho doanh nghiệp.

Mức giá mua hợp lý thể hiện giá cả phù hợp với
giá thị trường và đảm bảo yêu cầu bù đắp chi phí sản
xuyên và có lãi thỏa đáng cho hộ nông dân.

Giả thuyết H3a: Mức giá mua hợp lý có ảnh
hưởng tích cực đến Tỉ lệ sản lượng hộ nông dân
bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H3b: Mức giá mua hợp lý có ảnh
hưởng tích cực đến Tỉ lệ nợ đầu tư hộ nông dân trả
cho doanh nghiệp.

Doanh nghiệp có đầu tư vật tư cho nông dân là
một nội dung quan trọng của hợp đồng theo đó
doanh nghiệp đầu tư vật tư cho nhu cầu sản xuất của
nông dân và thu nợ lại bằng sản phẩm khi thu hoạch
bán lại cho doanh nghiệp.

Giả thuyết H4a: Doanh nghiệp có đầu tư vật tư
cho nông dân có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ sản
lượng hộ nông dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H4b: Doanh nghiệp có đầu tư vật tư

cho nông dân có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ nợ
đầu tư hộ nông dân trả cho doanh nghiệp.

Doanh nghiệp có chế độ thưởng cho nông dân có
thể bao gồm thưởng bằng tiền hoặc hiện vật, vật
chất và tinh thần cho những hộ nông dân bán vượt
sản lượng cam kết trong hợp đồng và bảo đảm chất
lượng sản phẩm theo các tiêu ký đã ký kết.

Giả thuyết H5a: Doanh nghiệp có chế độ thưởng
cho nông dân có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ sản
lượng hộ nông dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H5b: Doanh nghiệp có chế độ thưởng
cho nông dân có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ nợ
đầu tư hộ nông dân trả cho doanh nghiệp.

Doanh nghiệp hỗ trợ khi nông dân bị thiên tai mất
mùa thể hiện nguyên tắc chia xẽ rủi ro trong liên kết.
Sự hỗ trợ có thể bằng các hình thức như: Gia hạn
nợ, giảm nợ, hỗ trợ giống…

Giả thuyết H6a: Doanh nghiệp hỗ trợ khi nông
dân bị thiên tai mất mùa có ảnh hưởng tích cực đến
Tỉ lệ sản lượng hộ nông dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H6b: Doanh nghiệp hỗ trợ khi nông
dân bị thiên tai mất mùa có ảnh hưởng tích cực đến

Hình 1: Mô hình nghiên cứu
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Tỉ lệ nợ đầu tư hộ nông dân trả cho doanh nghiệp.

- Độ tin cậy doanh nghiệp của nông dân biểu hiện
sự tuân thủ mọi cam kết với nông dân của doanh
nghiệp theo đúng hợp đồng đã ký kết.

Giả thuyết H7a: Độ tin cậy doanh nghiệp của
nông dân có quan hệ cùng chiều với Tỉ lệ sản lượng
hộ nông dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H7b: Độ tin cậy doanh nghiệp của
nông dân có quan hệ cùng chiều với Tỉ lệ nợ đầu tư
hộ nông dân trả cho doanh nghiệp.

- Chất lượng nhân viên của doanh nghiệp thể hiện
phẩm chất và năng lực của nhân viên doanh nghiệp
trong quan hệ với nông dân trong quá trình thực
hiện hợp đồng.

Giả thuyết H8a: Chất lượng nhân viên của doanh
nghiệp có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ sản lượng hộ
nông dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H8b: Chất lượng nhân viên của doanh
nghiệp có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ nợ đầu tư hộ
nông dân trả cho doanh nghiệp.

- Doanh nghiệp quan tâm và hiểu biết nông dân
thể hiện sự thấu hiểu những khó khăn, điều kiện sản
xuất và đời sống, tâm tư tình cảm của họ.

Giả thuyết H9a: Doanh nghiệp quan tâm và hiểu
biết nông dân có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ sản
lượng hộ nông dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H9b: Doanh nghiệp quan tâm và hiểu
biết nông dân có ảnh hưởng tích cực đến Tỉ lệ nợ
đầu tư hộ nông dân trả cho doanh nghiệp.

- Hiệu lực xử lý vi phạm hợp đồng của chính
quyền địa phương thể hiện việc thi hành pháp luật
và đảm bảo cho hiệu lực của hợp đồng, bảo vệ
quyền lợi cho cả hai bên doanh nghiệp và nông dân.

Giả thuyết H10a: Hiệu lực xử lý vi phạm hợp đồng
của chính quyền địa phương có quan hệ cùng chiều
với Tỉ lệ sản lượng hộ nông dân bán theo hợp đồng.

Giả thuyết H10b: Hiệu lực xử lý vi phạm hợp đồng
của chính quyền địa phương có quan hệ cùng chiều
với Tỉ lệ nợ đầu tư hộ nông dân trả cho doanh nghiệp.

Hiệu quả kinh tế của nông dân biểu hiện bằng sản
lượng, doanh thu và thu nhập của họ sau quá trình
sản xuất so với kỳ vọng.

Giả thuyết H11a: Tỉ lệ sản lượng hộ nông dân bán
theo hợp đồng có quan hệ cùng chiều với hiệu quả
kinh tế của nông dân.

Giả thuyết H11b: Tỉ lệ nợ đầu tư hộ nông dân trả
cho doanh nghiệp có quan hệ cùng chiều với hiệu
quả kinh tế của nông dân.

Giả thuyết H12a: Hiệu quả kinh tế của nông dân
có quan hệ cùng chiều với Tỉ lệ sản lượng hộ nông
dân bán theo hợp đồng. 

Giả thuyết H12b: Hiệu quả kinh tế của nông dân
có quan hệ cùng chiều với tỉ lệ nợ đầu tư hộ nông
dân trả cho doanh nghiệp

3. Phương pháp nghiên cứu

3.1. Thiết kế nghiên cứu

Nghiên cứu được chia thành 2 giai đoạn: Nghiên
cứu sơ bộ và nghiên cứu chính thức. Nghiên cứu định
tính được thực hiện trong giai đoạn nghiên cứu sơ bộ
nhằm kiểm định mô hình và hiệu chỉnh thang đo.
Phỏng vấn sâu bán cấu trúc được thực hiện với 15 hộ
nông dân đang thực hiện hợp đồng lựa chọn thuận
tiện. Nghiên cứu định lượng được thực hiện ở giai
đoạn nghiên cứu chính thức bằng bảng hỏi phỏng vân
trực tiếp thông qua đội ngũ điều tra viên trực tiếp với
đối tượng điều tra là hộ nông dân đã từng hoặc đang
thực hiện hợp đồng với doanh nghiệp.

3.2. Thang đo

Các khái niệm trong mô hình được phân thành
hai nhóm: nhóm có thang đo 1 biến và nhóm có
thang đo đa biến. Nhóm khái niệm có thang đo một
biến bao gồm 7 biến: Sản phẩm có nhiều người mua
(SPNGM), doanh nghiệp có đầu tư vật tư cho nông
dân (DNDT), doanh nghiệp có chế độ thưởng cho
nông dân (DNT), doanh nghiệp hỗ trợ khi nông dân
bị thiên tai mất mùa (DNHT). Các biến này là biến
giả định tính với hai trường hợp: 1- có, 0- không.
Riêng hai biến tỉ lệ sản lượng hộ nông dân bán theo
hợp đồng (TLB) và tỉ lệ nợ đầu tư hộ nông dân trả
cho doanh nghiệp (TLN) là biến định lượng được đo
bằng %. Biến mức giá mua hợp lý (MGMHL) được
đo bằng thang đo Likert 5 điểm biểu hiện 5 mức độ:
Rất đồng ý- Đồng ý- lưỡng lự- Đồng ý- Rất đồng ý.

Nhóm khái niệm có thang đo đa biến bao gồm 6
biến: Độ tin cậy doanh nghiệp của nông dân
(DTCDN) được đo bằng 4 biến thể hiện các khía
cạnh tuân thủ hợp đồng, giữ lời hứa, đúng thời gian-
địa điểm và báo trước. Chất lượng nhân viên của
doanh nghiệp (CLVN) được đo bằng 3 biến thể hiện
sự thường xuyên tiếp xúc, phẩm chất, năng lực của
nhân viên. Doanh nghiệp quan tâm và hiểu biết nông
dân (DNHB) được đo bằng 3 biến thể hiện sự hiểu
biết khó khăn, nhu cầu và sự quan tâm. Hiệu lực xử
lý vi phạm hợp đồng (XLVP) được đo bằng 4 biến
thể hiện sự xử lí kịp thời và nghiên khắc của chính
quyền địa phương với các vi phạm hợp đồng, các
tranh chấp nảy sinh, kiểm tra kiểm soát và ngăn chặn
tranh mua trái phép. Hiệu quả kinh tế của nông dân

Số 193 tháng 7/2013 49



(HQKT) được đo bằng 4 biến biểu hiện (mức đạt sản

lượng, doanh thu, thu nhập và cảm nhận hiệu quả
chung của họ sau quá trình sản xuất so với kỳ vọng).
Các biến trên được đo bằng thang đo Likert 5 điểm

biểu hiện 5 mức độ: Rất đồng ý- Đồng ý- lưỡng lự-
Đồng ý- Rất đồng ý. Riêng Trình độ phát triển của

thị trường còn thấp (TDTT) được đo bằng 4 biến:
vùng sâu- vùng xa, vùng nghèo,vùng miền núi, vùng
không có đường giao thông thuận tiện là các biến giả

định tính với hai trường hợp: 1-có, 0- không. 

3.3. Chọn mẫu và xử lý dữ liệu

Việc chọn mẫu nghiên cứu định lượng được thực
hiện phân tầng không theo tỉ lệ và chọn thuận tiện ở

29 xã chọn ra từ 29 tỉnh thành trong số 64 tỉnh thành
trên cả 3 miền Bắc-Trung-Nam của đất nước. Ở mỗi
xã chọn ra khoảng 7-8 hộ nông dân. Mẫu có kích

thước n= 232 và đã thu về 215 bảng hỏi đạt tỉ lệ
92,67%. Trong mẫu có 45,7 hộ ở miền Bắc, 24%
miền Trung và 30,3% miền Nam; có 72,3 là hộ dân

tộc kinh và 27,7 là dân tộc thiểu số; có 83,3% chủ
hộ là nam, 16,7% là nữ; độ tuổi  30 tuổi trở xuống
chiếm 32,3%, độ tuổi trên 30 chiếm 67,7%; Trình
độ văn hóa từ biết đọc, biết viết đến tiểu học là
25,5%, Trung học là 72,5%, đại học cao đẳng là 2%;
Có 20% là hộ nghèo,68,4% Khá và 11,6% hộ giàu.

Các bảng hỏi sau khi thực hiện mã hóa và  nhập
liệu, đã tiến hành làm sạch, hiệu chỉnh. Bước tiếp
theo cho chạy tần số và số bình quân. Thang đo
được kiểm tra bằng phân tích nhân tố khám phá
EFA (Exploratory Factor Analysis) và hệ số tin cậy
Cronbach’s Alpha làm cơ sở cho việc kiểm tra các
giả thuyết bằng phân tích hồi đa biến để rút ra các
kết quả với sự trợ giúp của phần mền SPSS.

4. Kết quả

4.1. Phân tích nhân tố và độ tin cậy

Bảng 1 trình bày kết quả phân tích nhân tố và độ
tin cậy của 6 yếu tố có nhiều biến từ 22 biến thành
phần. Các hệ số tải (factor loading) đều lớn hơn 0,6.
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Các giá trị Eigenvalues đạt yêu cầu >1 với biến
thiên từ 1,175 đến 4,463. Phương sai trích tích lũy
đạt 78,605%(>50%). Chỉ số độ tin cậy Cronbach’s
Anpha > 0,6 biến thiên từ 0,779 đến 0,982.

4.2. Phân tích hồi qui đa biến

Bảng 2 trình bày kết quả phân  tích hồi  quy  lần
1 với biến phụ thuộc là Tỉ lệ sản lượng nông dân bán
cho doanh nghiệp theo cam kết hợp đồng.

Trong 11 biến  độc lập kết quả chỉ có 3 biến có ý
nghĩa thống kê từ 1% đến 3% bao gồm: mức giá
mua hợp lý (MGMHL), hiệu quả kinh tế của nông
dân (HQKT) và Độ tin cậy doanh nghiệp của nông
dân (DTCDN). Với hệ số R2 hiệu chỉnh bằng 0.22
cho thấy 3 biến này giải thích 22% Tỉ lệ sản lượng
nông dân bán cho doanh nghiệp theo cam kết hợp
đồng. Trong các biến trên không có hiện tượng đa
cộng tuyến (do tất cả các giá trị VIF của các biến
đều < 2). 

Bảng 3 trình bày kết quả phân  tích hồi  quy  lần
2 được  thực hiện với với biến phụ thuộc là Tỉ lệ nợ
đầu tư hộ nông dân trả cho doanh nghiệp. Trong 11
biến  độc lập kết quả chỉ có 3 biến có ý nghĩa thống
kê từ 1%, 2,2% và 8,7% bao gồm: hiệu quả kinh tế
của nông dân (HQKT), sản phẩm có nhiều người
mua (SPNGM) và Chất lượng nhân viên của doanh
nghiệp (CLVN). Với hệ số R2 hiệu chỉnh bằng 0.339
cho thấy 3 biến này giải thích 33,9% Tỉ lệ nợ đầu tư
hộ nông dân trả cho doanh nghiệp. Trong các biến
trên không có hiện tượng đa cộng tuyến (do tất cả
các giá trị VIF của các biến đều nhỏ hơn 2). 

Bảng 4 trình bày kết quả phân  tích hồi  quy  lần
3 được  thực hiện với với biến phụ thuộc là hiệu quả
kinh tế của nông dân (HQKT). Kết quả cả 2 biến Tỉ
lệ sản lượng nông dân bán cho doanh nghiệp và tỉ lệ
nợ đầu tư hộ trả doanh nghiệp đều có ý nghĩa thống
kê ở mức 1% và 5%. Hệ số R2 hiệu chỉnh bằng

0.379 cho thấy 2 biến này giải thích 37,9% hiệu quả
kinh tế của nông dân (HQKT). Trong các biến trên
không có hiện tượng đa cộng tuyến (do tất cả các giá
trị VIF của các biến đều nhỏ hơn 2). 

5. Thảo luận

Bảng 2 cho thấy chỉ có các giả thuyết H3a,H7a và
H11a được ủng hộ. Mức giá mua hợp lý, độ tin cậy
của doanh nghiệp và hiệu quả kinh tế của nông dân
là 3 yếu tố có tác động tích cực đến tỉ lệ sản lượng
nông dân bán cho doanh nghiệp theo mức cam kết
hợp đồng. Trong đó, hệ số tiêu chuẩn hóa cho thấy
thứ tự có tầm quan trọng nhất là mức giá mua hợp
lý (MGMHL), kế tiếp là độ tin cậy doanh nghiệp
(DTCDN) và cuối cùng là hiệu quả kinh tế của nông
dân (HQKT). Tuy nhiên cả ba yếu tố này đều ở mức
độ trung bình không cao; sự khẳng định của chúng
trong thực tiển liên kết doanh nghiệp-nông dân ở
Việt Nam còn hạn chế.

Bảng 3 cho thấy chỉ có các giả thuyết H1b và
H11b được ủng hộ, riêng giả thuyết H8b không
được ủnh hộ. Như vậy, hiệu quả kinh tế của nông
dân có ảnh hưởng tích cực đến tỉ lệ nợ đầu tư nông
dân trả cho doanh nghiệp; còn sản phẩm có nhiều
người mua, có tính phổ biến cao lại có ảnh hưởng
tiêu cực đến tỉ lệ nợ đầu tư nông dân trả cho doanh
nghiệp là do nông dân có thể bán sản phẩm cho
doanh nghiệp khác và theo đó không bị khấu trừ nợ
đầu tư. Hệ số tiêu chuẩn hóa cho thấy thứ tự có tầm
quan trọng nhất là hiệu quả kinh tế của nông dân
(HQKT) rồi mới đến sản phẩm có nhiều người mua
(SPNGM). 

Bảng 4 cho thấy các giả thuyết H12a và H12b
đều được ủng hộ theo đó hiệu quả kinh tế của nông
dân có biến thiên cùng chiều với tỉ lệ sản lượng
nông dân bán cho doanh nghiệp theo mức cam kết
hợp đồng và tỉ lệ nợ đầu tư nông dân trả cho doanh
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nghiệp. Trong đó, Hệ số tiêu chuẩn hóa cho thấy thứ

tự có tầm quan trọng nhất là tỉ lệ nợ đầu tư nông dân

trả cho doanh nghiệp rồi mới đến tỉ lệ sản lượng

nông dân bán cho doanh nghiệp theo mức cam kết

hợp đồng. Cả hai yếu tố này đều ở mức độ trung

bình cao; cho thấy trong thực tiễn liên kết doanh

nghiệp- nông dân ở Việt Nam với những quan hệ

liên kết đang tồn tại sau nhiều thử thách và biến

động, đến nay kết quả và hiệu quả của liên kết đã

được khẳng định với những loại cây con thích hợp.

6. Kết luận và kiến nghị

Qua phân tích kết quả nghiên cứu, có thể thấy, ở

Việt Nam các yếu tố có ảnh hưởng tích cực đến kết

quả liên kết giữa doanh nghiệp với nông dân là: mức

giá mua sản phẩm hợp lý cho nông dân, mức độ tin

cậy doanh nghiệp của nông dân và cuối cùng là hiệu

quả kinh tế của nông dân hay nói cách khác chính

việc đảm bảo lợi ích cho nông dân cao hơn thể chế

thị trường là điều kiện để liên kết doanh nghiệp-

nông dân mang lại kết quả tốt. Đến lượt nó chính kết

quả liên kết tốt sẽ mang lại hiệu quả tốt cho nông

dân. Nghiên cứu cũng cho thấy rằng liên kết doanh

nghiệp-nông dân không thích hợp với mọi loại sản

phẩm; chỉ những sản phẩm có tính chuyên biệt cao,

sản phẩm mới có thị trường tiêu thụ hẹp mới thích

hợp với thể chế liên kết.

Từ kết luận trên của nghiên cứu, có thể đưa ra

một số kiến nghị sau:
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Liên kết kinh tế giữa doanh nghiệp với nông dân
tuy là một giải pháp mang tính đột phá của sản xuất
chế biến nông sản phẩm nhưng phải được thực hiện
từng bước trên cơ sở các điều kiện. Theo đó cần tập
trung phát triển liên kết kinh tế với nông dân cho
những ngành chế biến đang có mô hình thực tiễn
liên kết tốt; cho những ngành chế biến có điều kiện
khách quan liên kết thành công; không nên nóng vội
chủ quan muốn liên kết kinh tế doanh nghiệp- nông
dân nhanh chóng trở thành hiện tượng phổ biến ở

Việt Nam.

Trong quá trình liên kết phải hết sức chú ý giải

quyết hài hòa mối quan hệ lợi ích của cả doanh

nghiệp và nông dân. Trong đó lợi ích và hiệu quả

kinh tế cho nông dân phải được xem trọng. Các yếu

tố hướng đến giải quyết vấn đề nầy chính là việc

định ra một giá mua hợp lý, một quan hệ ứng xử tốt

của doanh nghiệp với nông dân để tạo niềm tin cho

họ.
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Factors affecting the performance of integration between enterprises and farmers

Abstract: 

This paper is to identify the factors affecting the performance of integration between enterprises and
farmer. The results of analysis demonstrated that in Vietnam, factors positively affect the performance of
integration between enterprises and farmers are as follows: a suitable purchasing price range for farmers,
the level of trustworthiness of farmers in enterprises and economic benefits for farmers. The research also
found that integration between enterprises and farmers is not applicable for all types of product. Products
with high specificity and new products with limited consumption market would be suitable for integration
between enterprises and farmers.


